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ACTIVIDADES PARA EMPRENDEDORES

Miercoles

¢ Te has planteado alguna vez trabajar por tu cuenta y montar
un negocio?, o ;shas creado hace poco una empresa y no
consigues los resultados previstos? expertos del CEEl, te
daran las claves para acelerar el proceso de convertir tu idea
en empresa y/o a mejorar los resultados de tu negacio.

Relanza tu Startup: 14 de noviembre
ZAre you a startup?

Reglas de juego

Design Thinking: técnicas de innovacion
Lean Startup: validemos lo aprendido
Financiacion: ayudas y subvenciones

Claves de éxito para Emprender: 21 de noviembre

Coolhunting: Blisqueda de oportunidades de negocio
Modelo de Negocio: cémo disefiario
La prueba del 3

(El plan de empresa ha muerto?
La sintesis: Resumen Ejecutivo
Elevator Pitch: Cuéntalo y comparte
Coémo financiar (u negocio
Financiacién Privada y Publica
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PARA EMPRENDER

Balance Focus Pyme y Emprendimiento CV 2018!

Més de 600 profesionales se congregaron en Gandia,
epicentro de andlisis del horizonte emprendedor,

y que se ha posicionado como el FOC US
mayor encuentro para el eCOSfSiema MR LY
emprendedor en el panorama naciona fhrmpjatyalendars

y en el que se desarrollaron 25 actividades entre
conferencias, mesas redondas y sesiones networking, y en el
que colaboraron cerca de 100 ponentes

| i e o |
Objetivos: i

: ( Como tomar decisiones mas conscientes \
|

Entrega de PREMIOS CEEI - IVACE 2018

Categoria Creacién de Empresa: A
Mejor empresa: Play&Go Experience |
Accésits: Fruitsapp y West Ventures

Categoria Trayectoria Empresarial:
Mejor empresa: Casas inHaus

Estos Premios reconocen el esfuerzo a la puesta en marcha y
consolidacién de empresas innovadoras valencianas.

Boletin mensual de comunicacion C E EI
sobre chividades de creaci¢ ; VALENCIA

CENTROS EUROPEOS DE
EMPRESAS INNOVADORAS

Noviembre 2018

JORNADAS ABIERTAS
Jueves

Inbound Marketing: Laitransformacion dlg[tal
llega al Marketing de las.empresas

Desarrollar el concepto de Inbound Marketing con un
enfoque a resultados, que proporciona a las empresas tres
veces mas contactos que con otras metodologias.

Conocer en qué tipo de empresas y procesos de compra
funciona mejor. Identificar los elementos y proceso
necesarios para desplegar una estrategia Inbound en la
empresa

Programa:

e Introduccion al Inbound Marketing: definicién, inbound vs
outbound.

o El proceso de compra después de la transformacion
digital.

e Las fases del Inbound Marketing: atraccion, conversion,
automatizacion, fidelizacion.

e Inbound Marketing para atraer contactos: pautas para su
metodologia.

o ;Qué empresas pueden hacer Inbound Marketing?
Algunos ejemplos

Jueves, 8 de nov:embre de 16:15a 19:30 h.

rentables

Objetivos:

Conocer el proceso de toma de decisiones (semi)
automaticas y que influyen en las decisiones econdmicas.
Experimentar la toma de decisiones desde la psicologia
economica. Conocer nuestro GPS interior o patron de
conducta y aprender a gestionarlo.

Programa:

o De la decision invisible a la conducta observable, ¢qué
ocurre por medio?

¢ Ejemplos conductuales, en vivo, de toma de decisiones
rapidas

o Realizar test para conocer el patréon de conducta gue te
gufa en el dia a dia

e Como reconocer y actualizar, paso a paso, algunos
mapas internos (GPS) que gulan tus decisiones para que
éstas sean mas conscientes y rentables

» Ejercicios practicos para elevar tu nivel de consciencia
cada dia

Jueves, 22 de noviembre de 16:15 a 19:30 h.

Parc Tecnologic. Avda. Benjamin Franklin, 12 - 46980 Paterna (Valencia)

Tel. 96 1994200 informacion.foro@ceei.net www.ceei-valencia.com



