
ACIERTA

SIMULADOR INTELIGENTE ONLINE 

para el acompañamiento integral de la 
persona emprendedora en la apertura de un 

comercio / servicio de proximidad

Salinas, 27 de Junio de 2019 



Plataforma online que permite el acompañamiento integral de la persona 
emprendedora en la constitución de un negocio del tipo comercio o 
servicio de proximidad. También sirve para alguna casuística de negocios 
existentes (ampliación física, de catálogo, deslocalización local,…).

El sistema permite el registro online del emprendedor/a y le va guiando, 
paso a paso, por todo el proceso de constitución de la empresa. 
Permitiéndole realizar estudios de ubicación comercial, teniendo en 
cuenta el gasto comercializable del Área de influencia, la competencia 
existente y otros factores (Inmuebles vacíos,…). 

Además bajo la tutela, si se desea, de los técnicos/as de la Red pública o 
privada correspondiente ( AFIC, AEDL, Coworking,…).



HOME PAGE



ELEGIR PERFIL ( Persona Emprendedora o Negocio ya existente )



Creo mi cuenta ( email y password )



Indico un email y un password. También indico el municipio donde efectúo las simulaciones.



El sistema le muestra una guía, un asistente que le llevará a un proceso de autoaprendizaje en el 
camino de crear su comercio/servicio de proximidad.



Introducimos el “nombre” de la simulación…



Siguiente paso: “LA IDEA”…   El sistema nos pregunta si tenemos claro una actividad o no… Y en todos 
los pasos siempre podríamos preguntar a los técnicos/as de la Red pública o privada…



Elijo que “si” tengo clara la idea de negocio e indico la actividad en concreto…



Siguiente paso… “elijo ciudad”: ELDA . El sistema me facilita información macro/micro de carácter 
socioeconómica de dicha población…



Ahora me pregunta si dispongo de “local”… 



Marcamos que tenemos un local. Lo podemos geoposicionar por la dirección del inmueble o 
simplemente “arrastrando” el puntero…



Inicio un análisis de su área de influencia (mapa de isócronas). En el cuadro de diálogo de la derecha 
establezco dicha Área. El sistema me grafía dicho Mapa y me indica los competidores directos que se 
encuentran en la zona



Ahora quiero que el sistema me elabore un “Informe de implantación comercial”…



Ya me está dando unos datos… del Padrón, de la Encuesta de Presupuestos Familiares, físicos,…



Páginas 1 y 2 del INFORME DE IMPLANTACION COMERCIAL



Páginas 3 y 4 del INFORME 



Página 5 del INFORME



Siguiente paso… Sobre la “forma jurídica”…



Sobre los “trámites administrativos”…



Sobre el “Personal”…



Sobre la obtención de “financiación” para el negocio…



Sobre posibles “ayudas y subvenciones”…



En este punto, “Plan de Viabilidad”, conectaríamos con VIAPLAN …  (Si se desea, si no, el ACIERTA acaba aquí…)



VIAPLAN

HERRAMIENTA 

para el análisis económico-financiero para la 
apertura de un negocio

Salinas, 27 de Junio de 2019 



Dificultades para 
encontrar trabajo por 

cuenta ajena: incremento 
del autoempleo

Mayor porcentaje de 
emprendedores por 
necesidad que por 

vocación

Grandes dificultades para 
acceder a la financiación 

bancaria

ELEVADA DEMANDA DE ASESORAMIENTO PARA LA APERTURA DE NEGOCIOS

NECESIDAD PARA 
EL TÉCNICO DE 
DISPONER DE 

HERRAMIENTAS 
ADECUADAS

Que estime la viabilidad

Que minimice el riesgo

Que posibilite financiación

VIAPLAN

CONTEXTO Y FINALIDAD



es el plan económico- financiero CONCRETO para poner en 

marcha el proyecto

es un trabajo de REFLEXIÓN: “ponemos pies en el suelo”

analiza la VIABILIDAD técnica y económica del proyecto

es una “tarjeta de PRESENTACIÓN” imprescindible para los 

Bancos

detecta los PROBLEMAS ANTES

¿QUÉ ES Y PARA QUE SIRVE 

UN PLAN ECONÓMICO FINANCIERO?

permite ANTICIPAR SOLUCIONES y MINIMIZAR EL RIESGO



ERRORES FRECUENTES PLAN 

ECONÓMICO FINANCIERO

No tener en cuenta el Fondo de Maniobra

Confundir ingresos con cobros

No valorar adecuadamente la competencia 

No cuantificar en términos de gasto comercializable el mercado 

potencial

No realizar una adecuada previsión de Tesorería 

No determinar el umbral de rentabilidad del negocio
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CONTEXTO Y FINALIDAD

Es una aplicación informática que permite la elaboración del 

Plan económico- financiero contrastando distintas simulaciones

Que tiene en cuenta tanto los factores internos como los 

externos a la hora de determinar la viabilidad

Que proporciona informes personalizados con una información 

de calidad que permite disponer:

al técnico de un soporte para el asesoramiento

al emprendedor/a de una simulación para la toma de decisiones

a la entidad financiera de un documento para valorar la 

concesión de financiación bancaria



Inversión

Financiación

Gastos

Ingresos

A partir de los factores EXTERNOS

Fondo de Maniobra

Balances

Cuenta de Resultados

Tesorería

Análisis de márgenes

Umbral Rentabilidad

Ratios

Área influencia

Gasto medio

Establecimientos 

competidores

Gasto comercializable

potencial

Cuota de mercado

VALORACIÓN 

FINAL

A partir de los factores INTERNOS

¿CÓMO DETERMINA VIAPLAN LA 

VIABILIDAD?



USUARIO/A

TÉCNICO/A

TÉCNICO/A

VIAPLAN

Cumplimentación cuestionario

Introducción de los datos en la aplicación

Obtención de los informes

Presentación y valoración con el emprendedor/a

METODOLOGÍA



EL CUESTIONARIO

Trabajo de campo para el promotor/a

Inversiones

Gastos de puesta en marcha

Gastos de explotación y periodicidad

Gastos de personal

Fuentes de financiación

Coste unitario y PVP de los productos y/o servicios

Estacionalidad de las ventas

Área de influencia y población estimada

Establecimientos de la competencia. Valoración

Su cumplimentación reafirma la voluntad del emprendedor/a

Con explicaciones y ejemplos

Se obtiene desde la propia aplicación

Datos básicos necesarios para cumplimentar la aplicación



EL CUESTIONARIO PREVIO



EL CUESTIONARIO PREVIO



EL CUESTIONARIO PREVIO



EL CUESTIONARIO PREVIO



EL CUESTIONARIO PREVIO



LA APLICACIÓN

Todos los cálculos se realizan automáticamente

Permite realizar y almacenar distintas simulaciones 

Asistido con ayudas

Se cumplimenta fácilmente con los datos del cuestionario

Tablas y desplegables integrados: actividad, tipos de IVA, EPF

No es el Plan de Viabilidad que queda configurado por los informes



LA APLICACIÓN



Se contempla el RE

Horario/vacaciones para un adecuado 

cálculo de los ingresos

EL PROYECTO



Tipos IVA
% amortización según 

tablas fiscales

INVERSIONES



GASTOS DE CONSTITUCIÓN



PERIODIFICACIÓN GASTO CORRIENTE

Introducción 

periodicidad



LOS INFORMES: EL PLAN DE VIABILIDAD

Aparecen los resultados y porcentajes calculados por la aplicación

Se estructura siguiendo los apartados de un Plan de Viabilidad

El informe completo constituye el Plan Económico- Financiero

Apoyo gráfico para una atractiva visualización

El umbral de rentabilidad

Las ventas estimadas

La cuota de mercado

Importancia de la Valoración Final, que pone en relación:



INVERSIONES INICIALES



BALANCE – FONDO DE MANIOBRA



GASTOS CORRIENTES Y DE PERSONAL



EL UMBRAL DE RENTABILIDAD



VALORACIÓN FINAL AUTOMATIZADA



Gracias por su 
atención


