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ENCUENTRO EMPRESARIAL ELX-BAIX VINALOPO 2013
NOS ENREDAMOS PARA CREAR NUEVAS OPORTUNIDADES

Lugar:
Centro de Congresos de Elche

Filet de Fora, 1 03203 Elche

Informacién e inscripcién: https//www.enredateelx.com/
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"Proyecto cofinanciado por los Fondos FEDER, dentro del Programa Operativo FEDER de la Comunitat Valenciana 2007-2013"

IVACE

UNION EUROPEA
Fundu Euupeu du
Dasarrallo Frng\un:n

Unea manera de hacer Eurapa

GENERALITAT
 VALENCIANA

Ayuntamiento de Elche

Organizadores:
CEEI eve
oo L[]
; ELCHE 8, visitelche.com Agencia de Desarrollo Local _ ceu ... ' “
CENTROS EUROPEQS DE Santa Pola CIUTAT D'ELX

EMPRESAS INNOVADORAS

H :‘r?H BI:/aCiC‘) ® CEHT\HI:]R:IE'ILI'?EFIEHFIIHL
univeasitas Miguel Hernindez

universitas Miguel Herndndez

L UNIVERSITAS
| Miguel
ax Herndndez
ﬁ
s

€Qij:
fundeun

e l ns \/.I|U'|ll.l
\ ol u,

C] U ‘Umumn’ml
Cardenal Herrera

Colaboran:

4? FUNDESEM

Business School

o Ln eviacis e scArTE

1
(/ COEPA a co

vinalopé-vega ba

ELCHE

”NTR(“S EUROPEQS DE
MPRESAS INNOVADORAS

jovempa

e i

Camara

Alicante


http://www.emprenemjunts.com/

enjedate Emprenem == 5.

crear nuevas oportunidades C NTRCS FIJROPF_OS DE ]
EMPRESAS INNOVADORAS

09:00-9:30 Recepcion de participantes

9330~ 11330 Celebracién de los Talleres

TALLERES (09:30 - 11:30)

Tematicas MOTIVACION. CUENTALO Y COMPARTE.

09:30-10:30 Taller : NETWORKING PARA EMPRENDEDORES. AMPLIA TU RED DE CONTACTOS.

Descripcion:

En este taller se daran nociones practicas para la presentacion personal y la exposicion de ideas de
negocio, con el objetivo de que te recuerden y quieran saber mas de ti. Ademas, aprenderds los
fundamentos bésicos y estrategias para la creacién y el éptimo aprovechamiento de las redes de
contactos.

Organiza: OBSERVATORIO OCUPACIONAL UNIVERSIDAD MIGUEL HERNANDEZ
Modera:
Fernando Vidal Giménez. Vicerrector de Economia y Empresa de la UMH de Elche

Ponentes:

Domingo Rafael Galiana Lapera. Director del Servicio Observatorio Ocupacional de la UMH
Dolores Lépez Martinez. Técnico del Observatorio Ocupacional de la UMH

10:30-11:30 Taller 2: PROGRAMA LIDERAPIA: LIDERAZGO PARA EMPRENDEDORES

Descripcidm: Saber comunicar y hablar en pudblico, saber motivar, vender, negociar. etc. Son

habilidades tanto personales como profesionales que todo emprendedor necesita para alcanzar sus
objetivos. En este taller daremos a conocer las claves principales a través de ejercicios practicos.

Organizas NAU DE LA INOVACIO - PARQUE CIENTIFICO UMH

Modera:
Javier $ancho Azuar. Responsable del Area de Emprendimiento - Nau de la Innovacié UMH
Ponentes:

Maria Teresa Moyéa. Creadora del Método Liderapia y directora de la Fundacién IDEC.
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Teméticas INNOVACION. EMPRENDER INNOVANDO

09:30-10:30  Taller 3: COMO CREAR UNA EMPRESA TIC GLOBAL

Descripcidns Veremos las claves para desarrollar de manera efectiva un negocio basado en internet,
v las medidas de apoyo que se estdn prestando en el entorno en el @Gmbito de los proyectos digitales.

Organizas NAU DE LA INOVACIO - PARQUE CIENTIFICO UMH

Modera:
Javier $ancho Azuar. Responsable del Area de Emprendimiento - Nau de la Innovacié UMH

Ponentess

José Gabriel Garcia Ortega — Experto consultor en proyectos TIC's
- | P proy

10:30-11:30 Taller 4: TENDENCIAS Y OPORTUNIDADES INNOVADORAS

Descripcidns En este taller se analizardn algunas de las tendencias que marcarén la pauta del sector
empresarial en los préoximos afos. Ademds, se mostrardn ejemplos reales de empresas que basan su

estrategia de consolidacion en la innovacion para adaptarse a los cambios sociales y econémicos que se
estdn produciendo.

Organizas CAMARA DE COMERCIO y CEEI ELCHE

Moderas

Iihigo Gorostizaga. Jefe del Departamento de Innovacién y Proyectos de Camara de Comercio

Ponentes:

Alberto Plaza. Gerente de Cloudders, empresa de marketing online con la que también animan a
las demas a dar el salto a las aplicaciones y gestiones realizadas mediante el cloud computing.

Pablo Carrillos. Drop-point.com, empresa dedicada a prestar servicio de consigna inteligente y
automatizada que facilita las entregas y recogidas de envios.
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Teméatica: ESTRATEGIAS EMPRESARIALES PARA CRECER

09:30-10:30  Taller 5: FINANCIACION PARA EL CRECIMIENTO

Descripcidns Se dardn a conocer, de una forma muy préctica, los instrumentos financieros de carécter

publico que existen en el mercado a disposicién de las empresas y las principales novedades. Asi como
las caracteristicas de cada uno de ellos, y el tipo de beneficiarios, con el objetivo de facilitar la
informacién necesaria para el acceso al crédito y mejorar las condiciones generales de financiacién.

Organizas CEElI ELCHE y JOVEMPA
Modera:

Francisco Javier Gran Rico. Responsable del CEU Emprende de la UCH

Ponentes:

José Manuel Belda. Director delegacién Alicante y Murcia de EVALUE y miembro de JOVEMPA
- ENISA emprendedores (empresa publica que participa en la financiacién de proyectos empresariales)
y Centro para el Desarrollo Tecnolégico Industrial, CDTI.

Marina Estrada de la Cruz. Técnico de CEEI Elche — IVF Emprendedores

José Javier Garcia. CEO de GIESA SUBVENCIONA - Ley del Emprendedor

10:30-11:30 Taller 6: CASOS DE EXITO A TRAVES DE ACELERADORAS

Descripcidns Esta mesa se compone de experiencias de empresas que han tenido éxito en la

captacién de financiacién en su creacién y crecimiento. Todas ellas son han nacido en el entorno de
ACELERADORAS DE STARTUP. En esta mesa podrd conocer de cerca tanto este concepto asi como
casos de emprendedores que han sabido ganarse la confianza de inversores privados.

Organizas CEEI ELCHE
Modera:
Tonia $alinas. Directora Parque Cientifico Empresarial de la UMH

Ponentes:

Henri Letellier. CEO de TRACEMYWAY.com, es una empresa de gestion integral de eventos
deportivos de outdoor. Realiza la gestién online eficiente de inscripciones, cobro y clasificaciones, asi
como un seguimiento en tiempo real de los participantes y la difusion del evento, Ha participado en
fondos de inversores de aceleradoras, asi como ENISA y otros Business Angels.

Pau Maldonado. CEO en BANDNES$$.com, cs la mayor comunidad de mdsicos y bandas de
Espana. Actiia como plataforma de lanzamiento de artistas sin sello discografico. Nos explicara su
experiencia en la captaciéon de capital semilla a través de aceleradoras de empresas e inversores
privados.

Ernesto Hidalgo. Co-fundador en BETMUL.com, es la primera plaza de apuestas sociales que
funciona en conjunto con un sistema de referencias multinivel. En Betmul, los usuarios pueden crear,
participar en, y resolver apuestas sobre cualquier tema imaginable. La empresa nacida con el apoyo
de inversores privados, nos contara su experiencia en los tramos que ha recorrido en la capitalizacién
de su crecimiento.
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Temética: OPORTUNIDADES EN NUESTRO TERRITORIO

09:30-10:30  Taller 7. OPORTUNIDADES EN NUESTRO TERRITORIO

Descripcion:

En este taller se efectuard un recorrido por la historia de nuestro territorio para identificar los nichos de
mercado existentes en los dmbitos de la gastronomia, agricultura y turismo.

Organizas AYUNTAMIENTO DE ELCHE

Moderas

Matias Pérez $uch. Director-Gerente de Visitelche

Ponentes:

Eugenio Maiié. Director Comercial de la Asociacién Ruta Outlet del Parque Empresarial de Elche

Rubén Carbonell Guillé. Director de Comunicacién y Marketing de la empresa Wionders

Luis Pablo Martinez. Técnico Patrimonio Conselleria Cultura de la Generalitat Valenciana

Marga Guilld. Representante de la Asociacié per al Desenvolupament Rural del Camp d Elx.
Oportunidades que ofrece el campo del Elche.

10:30-1:30  Taller 8: EXPERIENCIAS DE EXITO EN EL BAIX VINALOPO

Descripcidns Panel de experiencias empresariales promovidas por emprendedores de nuestro
territorio que han sabido aprovechar las oportunidades que se brindan desde nuestro entorno desde
las ventajas que este ofrece.

Organizas AYTO. DE ELCHE - ADL SANTA POLA - AYTO. DE CREVILLENT
Moderas
José Mazén. Director de la ADL Santa Pola

Ponentes:

Mario $oriame. Director de Proyectos Internacionales de AireNetwork, empresa de
telecomunicaciones

MSE Jesits Amérigo. Buho Marapd — Tienda on-line de productos personalizados con imégenes
Raquel Mas Puig. Delta Alfombras, S.L. Fabricante de alfombras con sede en Crevillent que
explicard su diversificacién y especializacion.
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Pausa café (11:30 = 12:00)
Visita de la Excelentisima $ra. Diia. Mercedes Alonso, Alcaldesa de Elche y otras autoridades

Tematicas CO (laboracién) PARA CRECER

PLENARIO (12:00 = 13:45)
EL FUTURO E$ CO-
El crecimiento empieza por CO

Descripcidns la colaboracién entre empresas nos permite generar “energia econémica” en todos los
elementos de la cadena de valor de los nuevos modelos de negocio. El uso de recursos, equipos, activos,
capacidades, conocimientos y experiencias, propias y ajenas, se constituye como una nueva forma de
crear valor para las personas y organizaciones porque sencillamente “hay maés fuera que dentro”. En
este plenario podrds conocer nuevas empresas que basan su concepto de producto o su modelo de
negocio en el concepto de la COLABORACION.

Organizas CEEI ELCHE

Moderas José Maria Gémez Gras. Catedratico de Organizacién de Empresas Universidad Miguel
Hernandez de Elche

Ponentes:

Carlos Alcarria. CRONOSHARE.com es un punto de encuentro entre personas que realizan tareas
por horas y ganan un dinero extra y otras que necesitan que les echen una mano en tareas como por
ej. cuidado de animales, recados, clases particulares, tareas del hogar, etc. Cronoshare sugiere, de
forma automética y conforme al perfil de ususario, qué personas estarian dispuestas a echarle un
cable.

Lidia Lépez y Marta Pizarro. LANZANOS.com. Apoya, crea, comparte y descubre proyectos
creativos en la primera comunidad espaiola de crowdfunding. Lanzanos es la primera plataforma de
crowdfunding en Esparia. Lanzanos se centra en recaudar fondos, a través de microaportaciones, para
financiar los proyectos de aquellos emprendedores que carecen de recursos econémicos necesarios para
poder llevarlos a cabo por cuenta propia. Y todo ello gracias a la cooperacién colectiva. A cambio, esto
es, a modo de agradecimiento, los artifices de los proyectos entregan recompensas a todo aquel
mecenas que, a través de la red, haya realizado una contribucién econémica en favor de su proyecto.
Si el proyecto no logra alcanzar el 100% de su financiacién, no existird intercambio de dinero

Juan Antonio Vidal. IN2 Innovacién Internacionalizacidn. Cooperacién a la exportacién.
Plataforma para la internacionalizaciéon de empresas de la Comunidad Valenciana. Esta asociacion
de empresas, bajo el liderazgo de un grupo de empresas tractoras con amplia experiencia y un fuerte
posicionamiento internacional, colaboran con empresas innovadoras de nuestro territorio para la
internacionalizacién de sus productos o servicios, bajo compromisos claros de mutua confianza,
buscando las sinergias empresariales que faciliten el fortalecimiento y la ampliacién de las
oportunidades de generacién de negocio.
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VINO DE HONOR (13:45)

ACTIVIDADES DE NETWORKING Y ASESORAMIENTO EMPRESARIAL (10:00 — 13:00)

Descripcidns El Networking se desarrollard a lo largo de toda la mafana en la sala de exposiciones,
actividad para la que se ha habilitado una zona especifica. EI Networking incluye desde el
intercambio casual de tarjetas, tras una breve presentacién en un sitio y momento cualquiera del
evento hasta un tablén de anuncios en el centro de la sala de exposiciones. Las acciones a desarrollar
son:

= Tablén de anuncios. Donde podrés colgar tus ofertas y demandas.

= $peed Networking. Es una forma excelente de ampliar tu red de contactos. Puede que este
dia, no cierres ninglin trato, no consigas a un proveedor preferente o no vendas nada. Sin
embargo, volverds a casa con un buen nimero de tarjetas, que pueden serte Gtiles mas
adelante. En esta actividad cada participante pasa 5 minutos charlando con otro, alrededor
de una mesa; transcurridos los 5 minutos hay que cambiar de sitio. En este tiempo, se
intercambian tarjetas, se habla sobre la empresa y se llega a acuerdos comerciales, en la
medida que resulte interesante.




